Mellanrapport for tidsperioden 1.8.2011 — 31.10.2014

1. PROJEKTAGARE
Finlands oar rf — Suomen saaret ry

2. PROJEKTNAMN OCH SIGNUM
Foretagarsamarbete i skargarden, 321

3. SAMMANFATTNING AV PROJEKTET

Projektets mal &r att utreda behov av samarbete bland foretagare i Abolands skargérd. Inom
projektet samlas information om fungerande naringsklusters och finansieringskéllor som t.ex.
crowdfunding i skargardsmiljo. Resultaten av utredningen sprids pa natet och i media, samt
under ett slutseminarium hosten 2014. Projektet syftar till att astadkomma atgéardsprogram
och underlag for utvecklingsprojekt for de omraden som har undersokts.

Syftet ar att stoda naringsklusters i skargarden. Den bransch som i forsta hand prioriteras &r
byggnadsbranchen, eftersom samarbetet inom denna utretts i sa liten grad i jamforelse med
t.ex. mathantverk och kulturturism.

Projektet bestar i huvudsak av tre atgarder, varav den forsta ar att samla information om
fungerande néringsklusters och finansieringskallor. Den andra ar att gora intervjuer bland
foretagare, framst inom byggbranschen, om vilket slags samarbete de kunde ha behov av.
Slutligen presenteras projektets resultat under ett slutseminarium 12.12. kl. 12 i Abo med
mojlighet for berorda foretagare att vara med och paverka innehallet i projektrapporten.

Kostnader och finansiering
Finansieringen av projektet sker genom Leader (90 %, totalt 17 820 €).
De planerade kostnaderna for projektet &r 19 800 €

4. RAPPORT
4.1. Projektets mal

I. Mal pa en hogre niva som projektet ingar i

Ett livskraftigt och hallbart naringsliv ar viktigt for dem som bor, besoker och verkar i
Abolands skargard. Det saknas fungerande koncept for hur allméanheten och foretagen bést
kan hjalpa varandra att bygga naringslivet lokalt genom att skapa samarbetskluster inom
naringslivet.

I1. Malen for projektet
Projektet har som mal att kartlagga hur finansieringsmodeller kunde stéarka naringslivet och
foretagare i Pargas och i Kimitoon.

Kluster som kunde goéra foretagen mera I6nsamma, i och med ett tatare samarbete sinsemellan
hor till projektets uppgift att utreda. Branscher som &r aktuella for skargarden och har
tillvaxtpotential ar kulturtursim, bat- och byggbranschen och mathantverk.

Forvantade mal av utredningsprojektet

1) Prioritering av mest potentiella naringskluster

2) Identifieringav finansieringskallor

3) Specifika atgardsprogram och utvecklingsprojekt



Den bransch som prioriteras ar foretag i byggnadsbranschen, eftersom samarbetet inom denna
utretts i sa liten grad i jamforelse med de andra branscherna. Tva andra omraden som
prioriteras ar fragan om hur semestersasongen kan forlangas till att galla aven tva sista
veckorna i augusti, och hur enmansforetag kan samarbeta med varandra. Dessa atgarder kom
ledningsgruppen 6verens om pa maétet den 14.8. och redogrds for narmare nedan.

4.2 Projektets genomférande under augusti, september, oktober 2014

I11. Atgarder

Kartlaggning

Under dessa tre manader har foretagandet inom byggnadsbranchen kartlagts och foretagare
har intervjuats. Projektledaren har tagit del av Pargas och Kimitodns register dver befintliga
byggnadsféretag och gatt igenom dessa.

Projektledaren har utrett hur sasongen kunde forlangas de tva sista veckorna i augusti. Detta
har skett, dels genom att intervjua turistféretagare, dels genom att satta ut forfragan pa idéer
pa fb, pa skargardsrelaterade sidor.

Projektledaren har utrett mojliga finansieringsmodeller i skirgarden, béde i Abolands
skargard och annanstans, samt vilka mojligheter det finns att finansiera mindre foretag med i
glesbygden.

Intervjuer

Intervjuer har gjorts med foretagare inombyggnadsbranchen, larare pa byggnadslinjen pa
Axxell, verksamma inom turismbranschen, skargardsutvecklare och med projektledaren for
naringslivsprojektet p& Brando, Aland. Det senare har anvants som benchmarking.

Ledningsgrupp

En ledningsgrupp for projektet, med medlemmar i egenskap av foretagsradgivare,
utvecklingschef, samarbetsparters bildades redan under varen 2014 och har sammantratt tva
ganger. Forsta gangen, snavades projektet in till att galla sarskilt byggnadsbranchen och att
utreda fragan om hur sésongen kan forlangas de sista tva veckorna i augusti.

Exempel

Exemplet Nagu Marina har utretts som ett fungerande kluster inom batbranschen och
exemplet Djurmo turism Ab pa Brandd som ett kluster inom turismbranschen. Nagu Marina
fungerar framst som modell for hur flera sma foretagare gemensamt kan driva ett atkiebolag
och darmed marknadsfora sig tillsammans och gemensamt handha kundkontakter och skéta
foretagsadministrationen. Djurmo turism fungerar som exempel pa hur grasrotsfinansiering
s.k. cwrowdfunding kan anvandas for att starka naringslivet lokalt. Har har lokalbefolkningen
bidragit med insatser for ett aktiebolag som gemensamt dger flera verksamheter pa Jurmo i
Alands skargérd. Intervjuer med Djurmo Turism AB har gjorts och utvecklingsplanen for
Jurmo har studerats for att fa exempel pa en positiv utveckling av skargardssamarbete.

Planering av seminarium 12.12

Planeringen av ett slutseminarium 12.12 i Abo har inletts. Seminariet &r tankt att vara ett
utredningsprojektseminarium dar deltagarna i grupper far utveckla forslag for framtida projekt
samt konkreta forslag for foretagares samarbete i skargarden.



IV. Tidtabell
Projektledaren tilltradde 1.8.2014.

Augusti 2012

- Presenterade projektet pa webbsidan

- Gick igenom byggnadsbranschen i de deltagande kommunerna.

- Intervjuade byggnadsforetagare

- Kartlade olika majliga crowdfunding-majligheter i skargarden med exempel fran andra
lander

- Planerade med ledningsgruppens ordférande och foretagaren Jan Koivurinta om mdjliga
projektatgarder och resultat av projektet (se bilaga 1)

- Ett forsta ledningsgrupsmote hélls

September

- Bekantat sig med Brand6 naringslivsprojekt som modell for foretagarsamarbete.

- Last utvecklingsplaner for naringsliv i skargarden

- Gatt igenom information pa Internet om byggnadsféretag i Pargas och Kimitoon.

- Deltagit i en planeringsdag om kulturturism-projekt som ett led i att forlanga sadsongen
- intervjuat foretagare

- samlat exempel pa foretagarsamarbete som modell, utrett sarskilt Nagu Marina i Nagu

Oktober 2014

- Skrivit artikel till tidskriften Skargard om Nagu Marina

- samlat exempel pa foretagarsamarbete som modell, utrett sarskilt Djurmo Turism pa
alandska Jurmo

- bekantat sig med mikrofond-system och lokalkapitalmodell.

- varit i kontakt med NTM —centralen om hur crowdfunding realiseras i Aboland.

- Intervjuat foretagare

- planerat slutseminarium

- Ledningsgruppsmate holls

V. Resurser
En projektledare anstélldes for fem manader pa heltid (100%) for att ansvara for
genomforandet av projektet. Kontorsutrymme har hyrts pa Strandvéagen 24 i Pargas.

V1. Organisering av genomforandet

Styrelsen for projektédgaren Finlands 6ar — Suomen saaret har lett och dvervakat projektet.
En ledningsgrupp for projektet bildades redan i maj 2014 och har sammantratt en gang i
auguti och en gang i oktober. Medlemmarna bestar av representater for, kommunernas
naringsliv, Sydkustens landskapsforbund, foretagare och FOSS.

Jan M Koivurinta (ordf. For ledningsgruppen, foretagare, Vice ordf, FOSS)
Tomas Eklund (Naringslivschef, Pargas)

Laura Johansson (Vastabolands foretagare)

Lilian Lundell (Utskarsdelegationen)

Gunilla Granberg (Utvecklingschef, Kimitoon)

Emil Oljemark (Leaderforeningen | samma bat)

John Wrede (Foretagsam skargard, Brando)

Kristin Mattsson (projektledare och sekreterare for motet)

Tom Bergman (Utskarsdelegationen),



Gunilla Granberg (Utvecklingschef, Kimitoon),
Sonja Tobiasson (Projektet Knowsheep).

V1. Media och information

- Information om projektet har getts i nyhetsbrev till medlemmarna i FOSS.

- Projektet presenteras i den broschyr om FOSS som fardigstalldes i augusti.

- Tidningsintervju om projektet i AU, 28.6

- Projektledaren har presenterat projektet under FOSS seminarium 31.1.2014 Finlands
skargardspolitik — vem, vad och hur?

- Projektet har en webbsida under FOSS sidor.

- Information om projektet ingar i en artikel i Skargard nr3/2014

VI1. Hypoteser om genomfdrandet och risker

Eftersom projekttiden ar kort — fem manader — och projektplanen innehaller en bred
malsattning &r det nodvandigt att snava in malsattningarna och valja nagra delar att satsa pa.
Mycket mera &n vad som har gjorts kunde enligt projektplanen goras, men i éverenskommelse
med ledningsgruppen har vissa fokusomraden valts ut. Dessa utgor exempel for de bredare
fragestéllningar och resultaten kan anvéandas framover for att fordjupa sig i de branscher som
det inte nu finns resurser att utreda tillrackligt djupt.

4.3 Samarbetsparter

Ett nara samarbete uppratthalls med Leader aktionsgruppen | samma bét.

Projektet samarbetar med kommunerna i Aboland, genom kontakter med Pargas
naringslivschef och Kimitoons utvecklingschef som bagge foretrader kommunerna i
ledningsgruppen.

Eftersom foreningens Finlands Oar rf - Suomen Saaret ry (FOSS) vision har foretagandet och
naringslivet i skargarden som tyngdpunktsomraden och foreningen ager projektet ar
samarbetet med FOSS naturligt.

En samarbetspart ar ocksa Sydkustens landskapsforbund som arbetar for att starka den
svenska skargarden, bl.a. genom att lyfta fram och utveckla lokala kulturturism-projekt.

5. Forslag till fortsatta atgarder
Projektet fortgar enligt projektplanen

6. Undertecknare
Pargas, 8.11.2014

Tiina Johansson, ordf. for Finlands 6ar rf — Suomen saaret ry

Kristin Mattsson, projektledare for Foretagarsamarbete i skargarden
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